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Articulo X II y Ú ltimo

Colaboración especial para " La 
Voz de la C olonia"

Del Prof. Salvador I. Salcedo

Estando para term inar esta 
serie de artículos destinados al 
hogar y  siendo este el último, 
quiero llamar m uy seriamente

la atención de padres e hijos 
sobre un punto de vital im por
tancia;  asunto este, que com o 
so  verá, es de vida o muerte y, 
más aún, si ob lig ados por la 
torm enta fratricida  venim os o 
som os arrojados a un extraño 
suelo.

D ecía en mi anterior artícu
lo U N A A M A R G A  VERDAD  
que no adm ite rép lica ; poro a 
penas apunté el rem edio por
que en un escrito de periódico 
no se puede explayar en razona
m ientos; m as, siendo esto asunto

 importantísimo, ju zgo con
veniente consagrarle especial 
capítulo.

Ya nuestra juventud, desde 
anos atrás, ha venido olvidan
do la sentencia : " com erás el 
pan con el sudor de tu rostro.”  
En efecto, los hijos de los ricos 
solo quieren ser profesionistas, 
les asusta pensar en que sus 
manos pueden encallecer. Los 
jóvenes de la clase media se 
figuran que es m ás dulce y pro
ductiva la vida si se obtiene un 
título de m édico, ingeniero o a- 
bogado. Los hijos de! pueblo, 
por sim patía y  porque en las 
escuelas se les ha enseñado que 
un M orelos fue arriero, que un 
Juárez fu e " in dito sin razón” , 
ya sueñan en ser superiores a 
M orelos y  a Juárez y  quieren

elevarse de su esfera social a 
toda costa. Pero veamos lo 
que pasa en la práctica :

El rico, fiado en su riqueza, 
no hace ningún esfuerzo ; si ob
tiene un título encuentra que 
no le es indispensable para vi
vir ; si “ destripa” , le tiene sin 
cuidado, pues se escuda en lo 
que dice el Maestro P oza: —  
“ ¡T od o  lo dan en el mundo el 
nombre y  la posición !”  El estu
diante de la clase media es el 
que co n más frecuencia llega a 
la meta : ¡ se titula ! Pero ya he
mos visto en mi escrito anterior 
a qué precio lo consigue ; sacri
ficando a  su fam ilia por largos 
años y  renegando o avergon
zándose de sus progenitores las 
más veces. Y , ¿para qué? 
pues para sufrir amargos desen

gaños ya que si no tiene un ca
pitalito, buenas relaciones, se
ñores allegados al gobierno, in
fluencias poderosas, etc., en
tonces, no po diendo competir 
con los que están bien apoya
dos, sufre amargamente para 
abrirle paso y darle lustre a su 
título y  tarde ve que más le hu
biera valido estudiar para car
pintero, herrero o mecánico.

Pero el joven de la clase hu
milde lleva en sí noventa y 
nueve por ciento de probabili
dades para “ destripar” . Los 
largos estudios, la malísima a
limentación, la repulsa de los 
que se avergüenzan de llamar 
“ com pañero”  a un descamisado 
cuyo padre es un honrado y la
borioso panadero o albañil, y 
luego, ¡las exigencias sociales! 
porque, com o dijo mi gran 
Maestro Juan de Dios P eza :—  
"sin dar nada, todo quita la hi
pócrita sociedad” — Todo se le 
viene al pobrecito com o una 
form idable catapulta y  ve que 
todavía no ha resultado un se
gundo Morelos ni otro que se le 
parezca a Juárez!

Pero, por otra parte ; ¿qué 
ha pasado en los últimos 17 a
ños? ¿Cuántos millares de jó 
venes tuvieron que cortar sus 
estudios, ya porque fueron a
rrastrados ellos o sus padres en 
el torbellino de la política, o ya 
por los frecuentes cambios de 
gobierno, o, en fin, porque se 
suprimieron las becas por eco
n om ías? .... Y , ¿qué fué y  ha 
sido do estos estudiantes? Se 
encontraron com o luego se di
ce: “ sin oficio  ni benificio” , y 
allá andan empuñando el rifle 
fratricida o están aquí sopor
tando, a la fuerza, las rudas la
bores del gañán de pico y pala 
en las que jam ás fueron inicia
dos y  m aldiciendo de todo co
razón el no haber aprendido,

primero que nada, un oficio
cualesquiera, aunque fuese el 
de zapatero remendón. Yo he 
visto y conocido a muchos pro
fesionistas que en México per
tenecían a la alta sociedad y 
que aquí laboran en humildísi
mas faenas porque sus títulos y 
su ciencia no sirven para nada 
en el medio en que se agitan 
completamente ajenos a su a
costumbrado modo de vivir, y 
luego, sin conocer el idioma, ni 
las costumbres, ni las leyes, y, 
cuántas veces les he o íd o : —  
“ Este que era remendón en mi 
ciudad, aquí está establecido 
con su taller y ya se ha enca
rrilado ;  más me valiera ser za
patero o carpintero que licen
ciado o m édico ;  aquí vale más 
el trabajo material que mi tí
tulo y  mi ciencia.” —  ¡Y  confie
san una amarga verdad!

Aquí, por ejemplo, ningún 
artesano pasa hambre y sí mu
chísimos intelectuales para 
quienes el título profesional es 
un estorbo, es letra muerta ¡ A 
M A RGA VERDAD que veni
mos a comprender muy tarde !

Bien, entonces, de hoy más 
ya seamos ricos o pobres, esfor
cémonos por darles a nuestros 
hijos un oficio primero que na
da y  esto deberemos hacerlo 
ya estemos en México o en el 
extranjero, pues según los vien
tos que corren nadie sabe si ha
brá de ir rodando hasta la Pa
tagonia ; pero, aún en el cora
zón del Afri ca, y  sin saber el 
idioma, un carpintero, por ejem
plo, jamás sufre hambre mien
tras que el médico, el ingeniero, 
el abogado, el profesionista, 
con todo su gran saber no al
canza a ganar en muchos casos 
ni una triste peseta!

Políglotas Precoces
Un cretense llamado A ghiri 

sabía hablar a los once años o
cho idiomas. E r a  huérfano. 
Empezó su educación en la es
cuela del Gobierno de Creta; 
después fue a Cengari (A frica 
del Norte), después aprendió 
en la escuela oficial francesa e 
italiana. A llí permaneció seis 
años y por entonces sabía ha
blar ruso, alemán, francés, ita
liano, griego, turco, árabe e in
glés.

El célebre Giovanni Pico de 
la Mirandola fue una maravi
lla. A  los diez y ocho años sa
bía hablar nada menos que 22 
idiomas. Otro muchacho lla
mado Critchon (el admirable) 
a los diez años hablaba diez 
idiomas.

Sección de VENTURA

L a  V o z  d e  l a  C o l o n i a

N u e s t r a  o f e r t a  e s p e c i a l ! ! !

$1.25 POR UN AÑO
"LA VOZ DE LA COLONIA”
228 Main S tre e t-----------------------------Santa Paula, Calif.

(R em ita usted este cupón, acom pañado 

de $1.25 ; escribiendo con  claridad su nom

bre y dirección, y en seguida tendrem os el 

p lacer de enviar a usted nuestro semana

rio .)
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DIRECCION P O S T A L ............

C IU D A D  ...............................................

ESTAD O  ...................................................................

DOCTOR JULIO BIANCHI
He Tr a s ladado  mi oficina a  la casa N um . 

521 de la Calle Oak
Horas de Consulta de 1 :3 0  a 4 .00 p. m.

Domingos y  lunes de 9 a. m. a 12 m. y  de 1 :3 0  a 4  p. m. 
TELÉFONO 96 VEN TU RA , CALIF.

LE EXAMINO SUS DIENTES GRATIS
Mis Precios se acomodan a cualquier fortuna 

Si Desea Rayos X, Cobro $1.00
Dentadura com pleta, buena calidad ( f ma. natural) $25.00
Coronas de O ro macizo , 22 kilates, ............................ 7.50
Rellenos de oro, desde ..................................... 4.00
Hermoso puente con diente de oro de 22 kilates.... 7.50
Rellenos de porcelana ........................................ 3.00

Extracciones sin dolor absolutam ente garantizadas

DR. P. R. SHENEFIELD
722 Main St. Teléfono 618

VENTURA, CALIF.

A b i e r t o  E n  L a s  N o c h e s

COMPRE “REAL ESTATE"
COMO UNA INVERSIÓN SEGURA
Ponga usted su dinero en e l banco de la madre natu

raleza. T engo unos cuantos lotes a escoger en el BAX

T E R ’S T R A C T  NO. 4, co locado  cerca de calle pavimenta

da y con  banquetas, gas, electricidad y agua de la ciudad.

TAM A Ñ O  4 0x115 pies

PRECIO $350.00 y $450.00 
$25.00 y $45.00, entre; y $10.00 al mes; 

8 por ciento de interés 
(Recorte Este Anuncio)

RECUERDE MI DIRECCIÓ N:

LOSSON BAXTER
317 NORTH 8TH , S T R E E T ----------SAN TA PAULA, CAL.

La Sangre es la Vida
La sangre, ese caudal misterioso 

d e liquido r o jo  que corre por nues
tras venas, es indispensable a nue
stra vida. Sin sangro n o hay vida. 
Fierro y  hemoglobina son dos de 
los principales elementos do la 
sangre y  sin ellos no puede haber 
sangro rica ni sangro roja. Y  cuan
d o  la sangro es pobre la salud no 
marcha bien.

Sin duda alguna que Ud. aten
dería a sus labores y  ocupaciones 
con muchísimo mas gusto, sería Ud. 
de m ayor utilidad a Ud. mismo y  a 
los suyos, se sentiría Ud. mas fuerte 
com ería mejor, dorm iría m ejor y 
tendría m ejor color en sus labios 
y  cachetes y  más ánimo para diver
tirse si tomase la simple precaución 
de mantener siempre su sangre con 
la proporció n normal de fierro. La 
sangre humana necesita fierro, más

fierro y  todavía más fierro.
FERROGLOBINA es el nombro 

do un preparado que, com o su mis
m o nom bre lo indica, está com
puesto de fierro, hemoglobina y  
otros buenos ingredientes para en
riquecer y  enrojecer la sangre. 
Pueden tom arlo hombres, mujeres* 
y  niños. N o requiere dieta ni priva
ciones y  n o causa estreñimiento. 
Cada frasco contieno 50 pastillas, 
suficiente para 10 días.

Com pre la FERROGLOBINA en 
su botica, pero si no la encuentra 
podem os enviárselo p or  correo C. 
O . D. Un frasco un d o la r  o  3 
frascos por $2.50. La sangro hu
mana necesita fierro.

INTERNATIONAL EXPO RT C. O. 
32 Union Square. Desk D - 2 1  

New York, N. Y.

30 days' free trial
On  A n y  
MEAD  
Bicyc le

whether you buy from 
your  Local Dealer or 
from us direct.

Usted se anunciará en éste 
periódico, si se pone a consi
derar que lle ga a tres mil ho
gares de gente de habla espa
ñola, semanariamente.

Nuxferrone—
Este tónico contiene hierro orgánico y  peptona con 

nuez vómica, carne peptonizada e hipofosfitos y es alta
mente recom endado para los convalecientes, señoras dé
biles, ancianos y niños delicados.

Es de un beneficio especial para personas que no tie
nen suficiente hierro en la sangre com o lo indica la palidez 
y  la anemia.

“ NUXFERRONE”  es un tónico fortaleciente para la 
palidez y decaimiento de salud, aumenta la vitalidad.

Es un tónico agradable para personas decaídas que 
necesitan hierro en la sangre.

DIRECCIONES— Para adultos débiles, pálidos y  de
caídos una cuchara grande media hora antes de cada co
mida y a la hora de acostarse. Niños d e  cinco a diez años 
de edad una cucharadita. De diez a 15 años de edad 2 
cucharaditas por cada dosis.

UNA BOTELLA LE CONVENCERA,— $1.50

F A R M A C I A  B L A I R
904 MAIN STREET 

SANTA PAULA, -------------------------------------- CALIFORNIA

REARDON UNDERTAKING CO.
VENTURA, CALIF.

LA UNICA AGENCIA DE FUNERALES 

Más Cómoda de Este Condado 

CORONER DEL CONDADO DE VENTURA
t e l é f o n o  4 5 3              431 Main St. 

PAN MEXICANO DE “TERRAZAS”
3 PIEZAS POR 5¢

Algunos dicen que este pan tiene cebo por manteca, por 
miedo a la competencia!

SANITARY BAKERY
" LA PANADERIA LIM PIA”

Harvard Blvd. ---------------------- --------------- Santa Paula, Calif.
Procure usted siempre “Pan de Terrazas"

“ A c t iv i t a s ”
Fuentes 5 

M a d r id ,  E s p a ñ a

Director Técnico

D. Antonio Fernandez 
de Velasco

Gerente

D. Isidro Barbero 
Carrasco

Corresponsales en todas las 
ciudades y poblaciones im
portantes de España, en las 
principales ciudades de las 
Repúblicas americanas y en 
todas las capitales europeas.

Se aceptarían relaciones co
merciales con las entidades 

similares de este país.

Certificados
De última voluntad, de Pe
nales, de la propiedad, de 
nacimientos, matrimonios y 

Defunciones

Convalidación de Estudios 
y diplomas americanos en 

España y Europa

Legalización de Toda Clase 
de Documentos

Instancias, Reclamaciones 
y Recursos

Patentes y Marcas

Obtención de todo género 
de Gracias y Mercedes

Informaciones Generales

Expedientes de Prófugos

Critica y Colocación de 
Libros

Rehabilitaciones 
y concesiones Nobiliarias

Representación de Casas 
Serias

Ponemos en comunicación 
directa a productores y con
sumidores de Europa y de 

América

Colocamos productos 
Damos noticias y referencias 
de mercados y cotizaciones

Proporcionamos 
Informes Comerciales

Fomento de Turismo 
Noticias y Referencias a 

Turistas

IMPORTANTE 

A los subscriptores y anun
ciantes de este periódico se 
les hace todo género de en
cargos, como envío de obje
tos, libros, relojes, alhajas, 
etc., sin cargar un solo cénti
mo en el precio de coste.


